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Norsk sjømatnæring er en 
av landets største 
eksportnæringer.  
 
Den har en stolt historie og 
en fantastisk framtid.  
 

Norske fiskere 
og Norges Råfisklag  
er en viktig del av denne 
suksesshistorien. 



2016 – i kortversjon! 

• Omsetning total:   11,5 mrd kr   (9,7 mrd kr)  

• Omsetning norske fartøy:     9 mrd kr  (7,8 mrd kr) 
Tidenes høyeste! 
 

• Torskelanding total:  481 000 tonn / 6,8 mrd kr 

• Torskelandinger norske: 355 000 tonn / 5,6 mrd kr  

 

• 4288 fiskebåter    +   1455 fritidsbåter  med leveranse 

• 150 000 fiskeleveranser 

• 200 fiskekjøpere  
 





Verdiskapingstall fra Sintef basert på 2014  

Pr årsverk Millioner kroner 

Gjennomsnitt i Fastlands-Norge 0,93 

Fiske og fangst 1,08 

Akvakultur 2,67 

Fiskeforedling 1,10 

Sektor Bidrag BNP Årsverk 

Sjømatnæringen samlet 65,7 mrd 51.800 

Fiskeri 27,2 mrd 25.200 

Akvakultur 40,6 mrd 28.500 

Kilde:Sintef 2016 



Norsk sjømatnæring: Samlet produksjonsverdi i 2014:  

186 milliarder! 



Verdens mest moderne flåte  

• 5 800 privateide bedrifter 

– Moderne 

– Innovative 

– Teknologiintensive 

– Dristige 

– Lokale 

– Stor verdiskaping 

– Sysselsetter ca 10 000 
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Hva bruker vi 

skreien til? 



Fiskeriene for fremtiden 

•Ungdom 

•Matproduksjon 

•Stolthet 

•Miljø 



Framtidens matfat i nord  

• Verdiskaping 

• Kontinuitet 

• Kvalitet 

• Innovasjon 

Vi trenger: 

• God og kostnadseffektiv kyst- og havgående flåte 

• God kompetanse 

• God ressursforvaltning 

• Kommunikasjon 

• Produktutvikling 

• Verdikjedebygging 

 



Matvaregigantene vil være best i «miljøklassen» 

og har responsible sourcing som viktig strategi 

• Der det finnes miljømerkede 

alternativer vil fiskerier uten 

sertifikat kunne bli utestengt 

i fremtiden. 

 

• Leverandørene vil bli vurdert 

etter kjedenes sjekklister 

både i forhold til 

bærekraft/miljøbelastning 

og samfunnsansvar. 

 

• Norges Råfisklag vil fortsette 

å ha en ledende rolle i å 

fremskaffe 

miljødokumentasjon og 

fangstsertifikater for 

villfisknæringen  



Villfisknæringen er en 

naturbasert virksomhet 

i et globalt marked og 

er vant med 

 
• Politisk uro og endringer 

• Internasjonale finanskriser 

• Markedskollaps 

• Handelsrestriksjoner 

• Veterinære utfordringer 

• Endringer i ressursgrunnlag 

• Klimaendringer 

• Vær og vind 



Velfungerende råvaremarked 

• Salgssystemer 

– Direktesalg 

– Auksjoner 

• Moderne teknologi og kommunikasjon 

• Like konkurransemuligheter 

• Velfungerende forretningsvilkår 

 



AIS – satellittovervåking på fiskeflåten 

1.3.2017 



Eksport av torsk fordelt på produktgruppe 
Minsteprisen må ta høyde for alle anvendelser av fisken 



Meget sammensatt fiskeflåte 



Dynamisk minstepris - bakgrunn 

• Avtalt mellom oss og kjøperne des 2015 

• Utprøvd i første runde i Sildelaget 

• Ta ned konfliktnivået rundt prisdrøftelsene 

• Redusere ressursbruken 

• Mer formalisert dokumentasjon av m.p.  

• Sette opp en modell som beregner ny m.p. 

 



Hvordan forhandles minstepris tradisjonelt? 

• 3 x pr år   -- vinterdrøftelsene er aller viktigst 

• En rekke andre prisdrøftelser: 

– Reker, krabber, kval, sjøltilvirket, rognkjeks 

 

• Faktagrunnlag: 

– Eksportpris  -- utvikling 

– Betalt pris  -- ferskt råstoff – ombordfryst råstoff -- utvikling 

– Prognoser for tilførsel  --- utsiktene fremover 



Forhandlet modell torsk  

Ny m.p. =  (0,80 * snittpris fersk + 

                  0,70 * snittpris fryst  + 

                  0,60 * snittpris eksport )   /  3  

 

Tar utgangspunkt i oppnådde snittpriser i vår omsetning 

siste 2 uker  



Ny minstepris = (0,80*snittpris fersk + 0,70 * snittpris fryst + 0,60 snittpris eksport) / 3  



Utnytte nye arter 
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